KEY ACCOUNT MANAGER
BUCH- & FACHHANDEL (M/W/D)

Zum nachstmaglichen Zeitpunkt

Verkaufsaktive Betreuung und Weiterentwick-
lung von definierten Key Accounts im Buchhan-
del und nicht-buchhandlerischen Markten

ErschlieBen neuer Absatzwege und Akquise von
Neukunden

Umsetzen der Vertriebsstrategie mit Fokus auf
Umsatzausbau bei Bestands- und Neukunden

Entwicklung, Planung und Durchfiihrung von
verkaufsfordernden Mafinahmen

Optimale Platzierung des Verlagprogramms am
POS Buchhandel / Fachhandel

Auf- und Ausbau eines personlichen Netzwerks
bei Key Accounts und Stakeholdern

Budgetplanung, Umsatz- und Kundenverant-
wortung

Verlagsinterne Mitarbeit bei der Programm-
entwicklung und -entscheidung in definierten
Programmbereichen

Wir freuen uns auf Dich!
Bitte sende Deine Bewerbung per E-Mail (mit Angabe Deines mdglichen Eintrittstermins) an:

Edition Michael Fischer GmbH, Minchen, Sandra Podhrazsky, Tel. 089 /212310 7 10

bewerbung@emf-verlag.de
www.emf-verlag.de

Abgeschlossenes Hochschulstudium (mit Affi-
nitat zur Medienbranche) oder kaufmé&nnische
Ausbildung im Vertrieb/Verkauf

Mehrjahrige oder mindestens erste Verlags-
oder Branchenerfahrung - idealerweise im
Vertrieb eines popularen Ratgeber-, Sachbuch-
oder Kinderbuchverlages

Einstieg als Junior moglich

Breite Markt- und Branchenkenntnis im Buch-
handel und nicht-buchhandlerischen Markten

Strukturierte, selbststandige und proaktive
Arbeitsweise mit hoher Ergebnisorientierung

Ausgepragtes Verhandlungsgeschick

Bereitschaft zur Reisetatigkeit (idealerweise
Fihrerschein Klasse 3)

Freundliches, offenes Auftreten und hohe Team-
fahigkeit

Begeisterung fiir unsere Themen und Biicher




